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DIN fakta

DIN udggr anden del af trilogien DAC RE-THINK, der over tre udstillinger genteenker fremtidens
potentialer for dansk byggeri og arkitektur. Fgrste del af trilogien var den debatskabende udstilling
Too Perfect: Seven New Denmarks.

DIN er udviklet af et team af udviklingsdrivende virksomheder inden for dansk byggeri og
arkitektur. Et projektteam og et falgeteam af innovative medarbejdere fra de deltagende
virksomheder har med mandat fra DINs ejerskabskreds over en leengerevarende udviklingsperiode
uviklet et koncept for en ny vision for fremtidens bygningsvirksomhed med fokus pa kunden.

DIN Projektteam

e Lars Blaaberg, innovationschef - NCC

¢ Mikkel Thomassen, sekretariatsleder - Byggeriets Innovation / Realdania
Kristina Adsersen, kurator - DAC

David Gryth, arkitekt MAA - Arkitema

Anne Marie Tommerup, projektleder - DAC

Finn Alex Hansen, chefradgiver - Carl Bro Gruppen

DIN Fglgeteam

Bo Dybkeer, sektionsdirektgr, kommunikation - NCC

Johan Galster, kommunikationschef - DAC

Lars Bork Hansen, afdelingsdirektar - Carl Bro Gruppen

Torben Juul, leder af bygningsafdeling - Arkitema

Lars Bo Lindblad, projektleder - Realdania

Kent Martinussen, adm. direktgr - DAC

Malene Meersk Lippmann, projektchef - DAC

Mette Ragdtnes, leder af forsknings- og innovationsafdeling - Arkitema
Anne Quist, design manager - Arkitema

DIN Ejerskabskreds

Torben Biilmann, viceadministrerende direktagr - NCC
Flemming Borreskov, adm. direktegr - Realdania,

Per Feldthaus, adm. direktgr - Arkitema

Peter J. Lassen - Montana

Birgit W. Ngrgaard, adm. direktgr - Carl Bro Gruppen
Nels Petersen, kommunikationsdirektar - Nykredit

Fakta om udstilling DIN:
DIN bestar af seks installationer i form af seks nye visioner for byggebranchen, der udger de seks
ydelser som bygningsforbrugeren vil mgde i bygningsvirksomheden DIN

1) DIN BUTIK samler alle byggeriets facetter under et tag. Bygningens design, opfarselse,
finansiering, drift og vedligeholdelse forenet i én butik. For kunden betyder det, at man kun skal
handle bygninger ét sted.

I dag er kgb af byggeri komplekst. Man skal inddrage en arkitekt, en radgivende ingenigr, en
bygherreradgiver, entreprengr og underentreprengrer om alt fra VVS, lys, maling m.m. fgr
bygningsforbrugeren star med sin bygning. Desuden kommer finansiering, forsikring,
vedligeholdelse, drift m.m.

DIN stiller spgrgsmalet: Hvad nu, hvis man kunne ngjes med at kabe det hele ét sted? Altsa en
one-stop-shopping-model. Hos DIN er 80 procent af alle byggeelementer derfor standardiserede.
Det er de samme dgre, vinduer, radiatorer og betonelementer, der bruges i alle typer bygninger.
Kun de resterende 20 procent varierer. DIN samler alle byggeriets kompetencer under et tag i DIN
BUTIK. Det betyder mere erfaring, mindre spildtid og ingen stridende parter.

2) DIN VARDI afdaekker brugerens individuelle veerdigrundlag og skaber bygninger ud fra dette.
En dybdegdende veerdianalyse er udgangspunktet for alt byggeri og sikrer sammenhaeng mellem
bygningen og brugeren.
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I dag kommer kunderne oftest fgrst ind i billedet, nar ngglen til bygningen skal overleveres. Nar
arkitekten har tegnet, ingenigrerne radgivet, og entreprengrerne har bygget

DIN stiller spgrgsmal ved om kunden og byggebranchen kan opnd bedre resultater, hvis man tager
udgangspunkt i brugerens behov og veaerdier. DIN designer og bygger en bygning, der passer til
det, som brugeren star for. Det kan lade sig gare ved at bygge med fleksible bygningssystemer,
der altid kan tilpasses kundernes gnsker. Uanset om du er privat boligkgber, en virksomhed eller en
offentlig organisation skal byggebranchen levere en vare, der er tilpasset dine individuelle behov.
DIN sikrer sammenhaeng mellem bygningen og brugeren.

3) DIN TID tager sig af den daglige drift og vedligeholdelse, sa kunderne far mere tid til at gare
det, de seetter pris pa. Tilpassede ydelser til kunden sikrer mere tid til at skabe gget veerdi for alle
parter.

I dag star bygningsforbrugeren alene tilbage, nar ejendommen er opfgrt. Men en ejendom kreever
lgbende vedligeholdelse, som forbrugeren sjeeldent har tid og ekspertise til.

DIN tilbyder en samlet servicepakke, som er tilpasset den enkeltes behov. Familier kan kgbe sig
hjeelp til at vedligeholde boligen, sa den holder sin veerdi. Sma og mellemstore virksomheder kan
kgbe sig hjeelp med IT-support og finansiering. Offentlige organisationer kan kgbe hjeelp til den
daglige drift og administration, sa de kan bruge tiden pa borgerne.

DIN TID viser, hvor let det kan veere, og hvor meget tid, der kan spares.

4) DIN UDVIKLING leverer bygninger, der fglger med tiden og som altid kan opgraderes. Ethvert
byggeri bestar af moduler, der let kan skiftes ud, nar brugernes behov sendrer sig.

| dag tage bygninger ikke hgjde for at bygningsforbrugeren udvikler sig igennem et helt liv. Det der
er rigtigt i dag, kan veere helt forkert i morgen.

DIN viser at fremtidens byggeri skal veere fleksibelt. DIN leverer bygninger, der bestar af moduler,
som er lette at fremstille, lette at montere og let kan skiftes ud, nar behovet sendrer sig.

En bygning holder i dag 100 ar. Men dens funktion kan vaere foreeldet efter 10 ar. Mennesker flytter
sammen. Bliver skilt. Far bagrn. Gar pa pension. Skoler eendrer undervisningsformer, og store
argange aflgser sma. Virksomheder bliver stgrre, skaerer ned og fusionerer.

DIN bygger ejendomme, der er skabt til en verden i lgbende udvikling.

5) DIN TRYGHED seetter pris pa hele bygningens liv. Bygningens totale gkonomi over en arreekke
udregnes og bruges til at skabe et ordentligt gkonomisk overblik og sammenligningsgrundlag. Det
giver kunden sikkerhed for, at en billig lgsning i dag ikke bliver en dyr Igsning i morgen.

I dag forholder vi os stort set kun til prisen nu og her. Men bygninger skal maske vare resten af
livet, maske i 100 ar, og de skal bevare deres veerdi sa le&enge som muligt.

DIN seetter pris pa hele bygningens liv. Bygningsforbrugeren bliver ikke spist af med en gjeblikkelig
kvadratmeterpris, men far et overblik over bygningens samlede varmegkonomi, el, vedligeholdelse
og miljgbelastning. Det er kundens sikkerhed for, at en billig lgsning i dag ikke bliver en dyr lgsning
i morgen. DIN TRYGHED er udtryk for, at du som kgber sikres et samlet overblik, s& du ikke fristes
til at treeffe en beslutning ud fra kgbsprisen alene.

6) DIN PRIS selger bygninger til 1 kr. pr. kvadratmeter. Den dyre kgbspris erstattes af et fast
manedligt abonnement, der ogsa daekker vedligeholdelse og drift. Det eliminerer risikoen for
uforudsete udgifter.

I dag er der alene fokus pa anleegsprisen, nar der handles ejendomme. DIN stiller spgrgsmal ved
om det er afggrende om ejendommens anlaegspris eller det totale regnskab for hele ejendommens
livscyklus, med indregning hvad af energi, vedligeholdelse, drift og forbrugsomkostninger.

DIN PRIS regner det hele med og saetter tingene pa spidsen ved at tilbyde bygninger til en pris pa
1 kr. pr. kvadratmeter! DIN erstatter den dyre kgbspris med et fast manedligt abonnement, der
deekker vedligeholdelse, drift og forbrugsomkostninger, for eksempel i de 30 ar, der svarer til
Igbetiden for et typisk, fastforrentet realkreditlan i dag. DIN PRIS kombinerer saledes glaeden ved
at eje med trygheden ved at leje. Det er det bedste af to verdener, der samles i det nye koncept.
Og nar du seelger din bygning, szelger du abonnementet videre til keberen. Abonnementet falger
bygningen, men hele veerditilvaeksten tilfalder dig. DIN sikrer bygningens stand i hele bygningens
levetid — uanset ejeren.
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NY LOGIK.

DIN er en vision for kunden. Men det er ogsa en vision for byggebranchen. Det er ikke muligt at
genteenke, hvad byggebranchen kan ggre for kunden, uden at gentaenke byggebranchen selv.
Udstillingen DIN skitserer derfor som en konklusion en ny logik for salg, design, produktion og
Facility Management. DIN viser at morgendagens vindere bliver de virksomheder, som i et dbent
samspil formar at skabe denne nye sammenhangende logik. En logik, der tager afsaet i kunden og
ikke i hensynet til traditionelle fag- og virksomhedsgraenser.

Fakta om virksomhederne bag visionen DIN

¢ Nykredit

Nykredit er en af Danmarks fgrende finansielle koncerner med aktiviteter, der spsender fra
realkredit over bank og forsikring til ejendomsmaegleraktivitet. Realkredit er koncernens
kerneomrade. Nykredit er Danmarks stgrste realkreditudbyder og en af de stgrste private
obligationsudstedere i Europa. Nykredit opererer med multikanaldistribution med afseetning via
egen distribution, de samarbejdende pengeinstitutter, internettet, maeglere og assurandgrer.
Afsaetningen sker under to brands: Nykredit og Totalkredit.

Nykredit koncernen, der beskeaeftiger godt 3.200 medarbejdere over hele Danmark, tegner sig for
knap 27% af det samlede danske realkredit- og banklan.

¢ Realdania

Realdania har til formal at gge livskvaliteten gennem det byggede miljg til gavn for alle i Danmark.
Realdania statter projekter inden for de tre B’er: Byen, Bygningsarven og Byggeriet.

Realdania gnsker at bidrage med veerdier til samfundet i form af projekter og viden og i
samarbejde med andre gennem partnerskaber og netveerker.

| gjeblikket er Realdania involveret i 40 starre flagskibsprojekter og 230 almindelige projekter over
hele landet til en samlet projektsum pa 5,5 mia. kr. Heraf finansierer Realdania 2,1 mia. kr.
Realdania er omfattet af selskabsskatteloven. | perioden 2000-2004 har Realdania betalt 1,3 mia.
kr. i skat.

e NCC

Med 22.000 medarbejdere og en arsomseetning pa 36 milliarder kroner er NCC en af Nordens
sveervaegtere i byggebranchen. NCC arbejder hos sig selv med at gen-teenke forholdet til kunder,
brugere, arkitekter, ingenigrer, samarbejdspartnere og leverandgrer. NCC er Danmarks starste
boligbygger og udvikler og saelger selv bade enfamilieshuse og lejlighedsbyggeri. NCC er derudover
aktiv inden for de fleste typer af bygge- og anlsegsopgaver, ligesom NCC anlaeger og vedligeholder
store dele af det danske vejnet.

e Carl Bro Gruppen

Carl Bro Gruppen er en international radgivningsvirksomhed med base i Danmark, Sverige og
Storbritannien/Irland. Carl Bro Gruppen radgiver inden for byggeri, anleeg, vand, miljg, energi og
industri og beskaeftiger over 2.500 medarbejdere. Carl Bro Gruppen eksporterer en bred vifte af
radgivningsydelser, udfgrer internationale projekter og har datterselskaber i en raekke lande samt
projektkontorer verden over. | alt har Carl Bro Gruppen mere end 40 ars erfaring med radgivning
og har gennemfgrt projekter i over 100 lande og har en &rlig omsaetning, som udger ca. 2 mia.
kroner.

e Arkitema

Arkitema K/S er blandt Danmarks stgrste tegnestuer med flere end 250 ansatte og en arlig
omseetning pa& 150 mio. kr. Medarbejderne er fordelt p& tre kontorer i henholdsvis Arhus,
Kgbenhavn og Beijing. | Arkitema inddrager vi brugerne i udviklingen af nye produkter for at skabe
stgrre arkitektonisk kvalitet og mere veerdi for bygherrer, brugere og samfund. Vi mener, at den
brugerdrevne designproces for alvor kan skabe innovation i byggebranchen

¢ Montana | DJOB

160 medarbejdere og 350 forhandlere har siden 1982 arbejdet med den mission at oplyse
privatforbrugere og enhvervskunder om, at de med Montana/Djob far frihed til selv at indrette
deres naerrum og mulighed for Igbende at sendre den én gang besluttede indretning i takt med at vi
selv aendrer os, eller at omgivelserne stiller andre krav til funktionalitet og sestetik.
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